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FYRA ANVÄNDNINGSOMRÅDEN

Fyra sätt att lösa
stylingutmaningar
Visa bostadens potential – även när traditionell homestyling inte är rätt lösning.

1 Styla om en
befintlig bostad

Visa bostaden i flera olika 
stilar och låt köparen se 
vilken stil som passar dem 
bäst.

2 Möblera
tomma rum

Hjälp köparen att förstå hur 
ett tomt rum kan användas 
och möbleras  – samtidigt 
som säljaren slipper bekosta 
homestyling.

3 Modernisera
daterade rum

Visa hur ett rum med äldre 
inredning kan upplevas med 
ett modernt uttryck.

4 Visa bostaden
utan möbler

Ta bort befintliga möbler och 
visa bostadens ytor och 
arkitektur tydligare.

Mindre beroende av traditionell homestyling - alla bostäder kan presenteras på ett inspirerande sätt.



1. Fler sätt att sälja in bostaden
Visa bostadens potential, inte bara hur den ser ut 
idag.

2. Enklare för säljaren
Ett alternativ när fysisk homestyling inte passar.

3. Nå fler köpare
Visa samma bostad i flera olika stilar och uttryck.

4. Mindre logistik
Ingen transport, montering eller hämtning av 

stylingmöbler.

FÖR MÄKLARE

Fördelarna är många

5. Mer köparengagemang
Låt köparen utforska och visualisera sitt framtida 
hem.

6. Ny intäkt för mäklaren
Sälj Westyle vidare och behåll mellanskillnaden.

7. Mindre kostnad för säljaren
Digital styling kan vara ett mer tillgängligt alternativ 
till fysisk homestyling.

5. Kvalitetssäkrat resultat
Designer-kurerade stilar + mänsklig granskning av 
AI-bilder.



FYRA ANVÄNDNINGSOMRÅDEN

Fyra verkliga case

1 Styla om en
befintlig bostad

En redan fint stylad lägenhet med 
fantastiska bilder. Men sticker den ut? 
Nja, den ser ut som alla andra på 
hemnet... 

Låt köparen styla och drömma hur 
bostaden kan bli om köparen får välja.

2 Möblera
tomma rum

Ett stelt, tomt och kallt objekt som 
behöver en rejäl dos kärlek för att 
kunna säljas.

Här slipper säljaren bekosta 
traditionell homestyling men 
bostaden exponeras ändå attraktivt.

3 Modernisera
daterade rum

Vissa objekt är som de är, 
förutsättningarna finns helt enkelt 
inte för att fixa till dem. 

Westyle löser det enkelt, utan att 
säljaren behöver göra någonting.

4 Visa bostaden
utan möbler

I bland tjänar en bostad på att 
befintliga möbler tas bort 
Bostadens ytor och arkitektur 
kommer fram tydligare.

Tjänsten kombineras med 
“Möblera tomma rum”

Dalgångsgatan 22 Torget 3 Trekanten 3C Skogsgapet 34

https://westyle.studio/test
https://westyle.studio/test3
https://westyle.studio/test2
https://westyle.studio/test4


AFFÄRSMODELL

En enkel affärsmodell – med intäkt för mäklaren

1

Westyle

Levererar digital styling
per bostad till mäklaren.

2

Mäklaren

Köper tjänsten av Westyle
till nettopris. 

3

Säljaren

Säljare och mäklare väljer
stil(ar) tillsammans. 

4

Mäklarens marginal

Mäklaren sätter sitt pris
mot säljaren och behåller
mellanskillnaden.

Mäklarens möjlighet Skapa en ny intäkt genom att erbjuda Westyle som en tilläggstjänst - samtidigt som 
bostaden kan få mer exponering, skapa större köparintresse och bättre förutsättningar 
för en snabbare försäljning och ett högre försäljningspris.

Målet: göra Westyle till ett naturligt komplement till mäklarens befintliga styling- och marknadsföringstjänster.
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